ORGANISME PROFESSIONNEL DE REFERENCE
A LA CROISEE DES PROBLEMATIQUES

Association des Directeurs immobiliers
DE L'IMMOBILIER D'EXPLOITATION PRIVE
ET PUBLIC, ET DES TERRITOIRES

Partenariats et sponsors 2024

Le club des partenaires de I'’ADI est un lieu de confiance et
d'échanges. Il offre aux entreprises le moyen d'associer leur
expertise et leur image aux valeurs de I'association et de
rencontrer les décideurs qui arbitrent I'immobilier d'exploitation
privé et public. Intégrer le club permet de partager la vision
d’'une profession, de contribuer et comprendre la réflexion
immobiliére des utilisateurs.

Pour profiter de véritables offres de communication personnalisées
contactez I’ADI par e-mail a contact@adi-france.fr



L'ASSOCIATION DES
DIRECTEURS IMMOBILIERS

ALSTOM

Représentation

= 400 adhérents

® Plys de 280 entreprises

® 67% des entreprises du CAC 40
® 44% des entreprises du SBF 120
= 350 millions de m2 consolidés
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IMMOBILIER

Produire dela
connaissance
Partager le travail
de veille, de conseil et
de recherche sur les
grands themes qui
animent la profession.

Fédérer la communauté
Accompagner les
professionnels dans la
construction de leurs
stratégies immobilieres
et renforcer la filiere
professionnelle.

[Programmation

Deux soirées de networking premium et privées

Rencontrer les grands utilisateurs et les acteurs
de la filiere.

Chaque mois, des points de contact thématisés

Présenter un projet immobilier, partager son
expertise et son expérience, alerter sur les
grandes tendances de I'industrie immobiliere a
travers des formats différents (visites de site,
diners privés, conférences, petits déjeuners débats,
cycle de webinaires, masterclass)...

Toute I'année, une présence sur les salons
professionnels qui comptent

MIPIM, SIMI, SIBCA, Enerj'Meeting, Batir pour le
climat, SIATI, Rendez-vous de la matiere....

défendre les intéréts des
entreprises et promouvoir

Influencer
Faire entendre la voix
de la profession,

Etre une place de
rencontres
Susciter le débat entre
professionnels qui
partagent les mémes

la filiére et les métiers. enjeux.

[Publications et thématiques

d'intérét

e Décret tertiaire : Stratégie de travaux et
d’investissements

¢ 2e Observatoire des directions
immobiliéres

e Décret tertiaire : Comment mobiliser les
occupants ?

e Manifeste pour la réindustrialisation

e 2e Baromeétre des implantations tertiaires
en France

e Décret tertiaire : Des victoires rapides par
des gestes d’exploitation et de maintenance

¢ | es nouveaux modes de travail
Publications 2022-2023

Six Commissions

& groupes de travail
thématiques

e Digital

* RSE

e Immobilier industriel

Comprendre les enjeux immobiliers actuels et futurs a
I'occasion de sessions de workshop

¢ Territoires
e Tertiaire
¢ |nvestisseurs-Utilisateurs



L'ADI : DES CHOIX DE FORMATS,

DE THEMES & DE VISIBILITE

ABJR AN En janvier, soirée des voeux &
networking (5 places) // 5 000EHT

Rendez-vous annuel des directeurs immobiliers|

En juin, événement phare en 3 parties : conférence,
trophées de I'ADI et networking // 15 000EHT
5 invitations & visibilité de la marque
Devenir membre du jury des trophées

Remettre un trophée lors de la cérémonie

Cycle des diners
Une soirée privilégiée, un speaker emblématique,
pour nouer des liens avec un public de directeurs

immobiliers // 10 000EHT
1 place par diner (5 par an)
Visibilité de la marque
En option : 1 intervention //'5 O00€EHT

Visite thématique

La preuve par I'exemple | Présenter son savoir-faire,
une réussite, a travers un projet immobilier et les
regards de |'utilisateur, de l'investisseur, du
promoteur ou de I'architecte // 3 000EHT

Masterclass|

40 mn pour faire découvrir un métier, une expertise,
créer du lien avec les utilisateurs // 3 500€EHT

SlAnnuaire des directeurs immobiliers
- (100% démateérialisé) Affichage d'une banniere a
- l'année avec 2 acces clients

P ubli-rédactionnel dans les newsletters
Hlet/ou magazine trimestriel de I'ADI

// 5 000EHT

// a partir de 500€HT

Cycle des petits déjeuners débats

Réunir les acteurs de I'industrie immobiliere pour
échanger, alerter et faire valoir son expertise sur des
sujets primordiaux // 7 000EHT
2 places par petit déjeuner (5 par an)
Visibilité de la marque
En option : 1 intervention

Décrypter 1 sujet/1 problématique immobiliere. 45mn
de présentation et 15mn d'échanges // 2 000EHT

/13 O00€EHT

Délégations régionales Lyon- Marseille -
Bordeaux - Toulouse
Rencontrer les acteurs immobiliers et économiques
locaux autour de petits déjeuners, conférences ou

visites thématiques // 3 000EHT

2 POSSIBILITES

POUR DEVENIR PARTENAIRE

Grand partenaire
e ADI'Event

® Rendez-vous annuel

e
des directeurs immobiliers toute l'annee

« Cycle des diners * Relai des prises de

e Cycle des petits
déjeuners

e 1 Visite

trimestriel

e 1 adhésion

¢ Mention du partenariat
et visibilité de la marque

parole dans le magazine

S’'assurer une présence

permanente

B 5 prises de parole
__ _J thématiques et ciblées

B 25 événements pour
networRer

B 40 O00 EHT
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Association des Directeurs Immobiliers
5 rue de I'Amiral Hamelin
75116 Paris

Tél. 01 43809596
contact@adi-france.fr

www.adi-france.fr

X @adi_france

m ADI - Association des Directeurs Immobiliers
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